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Neues Preismodell der OnVista Bank:
Wertpapierkaufe dauerhaft kostenlos

Bis zu 360 FreeBuys pro Jahr in Abhangigkeit von Guthabenhdhe
auf Verrechnungskonto - Einzigartige VVerzahnung von Finanzpor-
tal, Bérsen-Community und Online-Broker

Frankfurt, 4. August 2009 —Als erster Online-Broker in Deutschland
bietet die OnVista Bank ihren Kunden die Moglichkeit zu dauerhaft
kostenlosen Wertpapierkdufen. Anders als bei den sonst Ublichen
Aktionen der Wettbewerber handelt es sich nicht um ein zeitlich be-
fristetes Angebot, sondern um das dauerhaft gultige Preismodell der
OnVista Bank fur alle neuen Kunden.

»Wir rufen das Ende des Preis-Aktionismus im Brokerage aus. Mit
dem neuen FreeBuy-Depot behalten Kunden ab sofort den vollen
Durchblick im Rabatt-Dschungel - und zwar dauerhaft”, erklart Ge-
schaftsfuhrer Klaus-Jurgen Baum das neue Preismodell der OnVista
Bank. ,,Dabei bestimmen die Kunden die Zahl ihrer FreeBuys ganz
einfach selbst: je hoher das durchschnittliches Guthaben auf dem
Verrechnungskonto, umso mehr FreeBuys.” Der neue Markenauftritt
der OnVista Bank wird begleitet durch eine Kampagne mit dem
Claim ,,Die neue Tradingfreiheit®.

Dauerhaft bis zu 360 FreeBuys im Jahr

Im Mittelpunkt des neuen Preismodells der OnVista Bank steht das

FreeBuy-Depot. Es kommt mit nur zwei Preisen fir Wertpapierorders

aus:

o Entweder Kunden setzen ihre vorhandenen FreeBuys ein und
zahlen keine Ordergebuhren fur Wertpapierkaufe - gultig fur al-
le angebundenen deutschen Borsenplatze, handelbaren Wert-
papierarten und Ordergrofien;

o oder es gilt der transparente, volumenabhangige Standardpreis
fur Kaufe ohne Einsatz von FreeBuys bzw. fur alle Verkaufsor-
ders: 4,99 Euro plus 0,2% des Ordervolumens (mindestens
5,99 Euro, maximal 39,00 Euro).

In beiden Fallen gilt: Eventuell anfallende Fremdspesen werden se-
parat berechnet. Die FreeBuys gelten nicht fur Sparplanorders, bei
Ausiibung von Optionen und fur Fondsorders Uber Fondsgesellschaf-
ten.
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Der Kunde erhéalt die FreeBuys auf Basis des durchschnittlichen Gu-
thabens auf dem Depot-Verrechnungskonto gutgeschrieben, sie
kénnen jeweils im Folgemonat eingesetzt werden. Insgesamt gibt es
funf FreeBuy-Kontingente (S, M, L, XL, XXL), Uber die dem Kunden
zwischen 2 FreeBuys pro Monat (bei 2.000 Euro durchschnittlichem
Guthaben auf dem Verrechnungskonto) und 30 FreeBuys monatlich
(bei 25.000 Euro) zugeteilt werden. Pro Jahr stehen so bis zu 360
FreeBuys zur Verfugung. Unabhangig von der Kontingent-Groél3e er-
halt jeder Kunde zehn FreeBuys bei Depoterdffnung.

Anzahl miiglicher FreeBuys pro Jahr

60 120
24
S M L XL XXL
T TI000€ 30006 50006 100006  25.000€

Durchschnittliches Guthaben auf dem Verrechnungskonto pro Monat

Vorteilsrechner vergleicht OnVista Bank mit Wettbewerbern
Die OnVista Bank will mit ihrem neuen Preismodell langfristig zu den
gunstigsten Anbietern gehéren. Deshalb stellt sie sich mit ihren
Konditionen einem unabhangigen und fairen Marktvergleich.

Ein in die Bank-Seite integrierter Vorteilsrechner informiert daruber,
wie viel ein so genannter Roundturn kostet, die Kombination aus ei-
ner Kauf- und einer Verkaufsorder. Verglichen werden die Konditio-
nen der OnVista Bank — jeweils mit und ohne Einsatz von FreeBuys
— mit den Standardkonditionen der wichtigsten zwdlf Online-
Brokerage-Anbieter im deutschen Markt.

Dabei werden auch solche Wettbewerber in den Konditionenver-
gleich einbezogen, die bei bestimmten Kombinationen von Bdrsen-
platz, Ordervolumen und Guthaben auf dem Verrechnungskonto
gunstiger abschneiden als die OnVista Bank selbst.
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Einzigartige Kombination von Finanzportal, BOorsen-
Community und Online-Broker

Zielgruppe der OnVista Bank sind aktive Anleger. Im Zusammen-
spiel mit dem Finanzportal OnVista.de und der Bérsen-Community
Tradingbird.de sieht Baum einen grofRen Wettbewerbsvorteil fur sein
Haus: , Informieren, diskutieren und handeln aus einer Hand — soviel
Transparenz, Unabhangigkeit und Komfort bietet kein anderer An-
bieter im deutschen Brokerage-Markt.“

Hinweis an die Redaktionen:

Mehr zum neuen Preismodell und zur neuen Positionierung der On-
Vista Bank erfahren Sie in der aktuellen Pressemappe. Sie ist abruf-
bar unter www.onvista-bank.de -> Presse (im Footer) -> Presse-
mappe

OnVista Bank GmbH

Die OnVista Bank bietet umfassende Brokerage-Funktionen fur aktive Tra-
der und Anleger. Die Leistungen umfassen den Handel mit allen Wertpapie-
ren direkt mit den Emittenten (aul3erborslicher Direkthandel) sowie Uber
die Borsenplatze in Deutschland und den USA. Zudem bietet die OnVista
Bank ihren Kunden auch den Futures- und Optionenhandel an der Eurex
an. Besonders vorteilhaft fur die Kunden der OnVista Bank ist die einzigar-
tige Verzahnung mit Deutschlands nach Seitenzugriffen fihrendem Finanz-
portal OnVista.de. Sie schafft Transparenz bei den Anlageentscheidungen
und bietet grolitmoglichen Komfort: Die Wertpapiere kbnnen mit einem
einzigen Klick unmittelbar aus OnVista.de heraus gehandelt werden. Uber
die weitere Vernetzung mit Tradingbird.de, Deutschlands intelligenter Bor-
sen-Community, erhalten Anleger zudem die Méglichkeit, ihre Anlageent-
scheidung mit anderen Marktteilnehmern und Experten zu diskutieren. Die
OnVista Bank hat ihren Sitz in Frankfurt am Main und ist eine 100%ige
Tochter der OnVista AG, die auch die beiden Internetportale OnVista.de
und Tradingbird.de betreibt.

Pressekontakt:

OnVista Bank GmbH

Gregor FalRbender-Menzel

Wildunger Stral3e 6a

60487 Frankfurt am Main

Telefon: 069-71 07-503

E-Mail: gregor.fassbender-menzel@onvista-group.de
Web: www.onvista-bank.de
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